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Poker mit offenen Karten

Das Verschweigen wichtiger
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zeitig die des Verkiu-
fers kontinuierlich erweitert. Die jiingste
Entscheidung des OGH (3 Ob 111/09 h vom
22. 10. 2009) fiihrt diese Entwicklung fort.

Lieferant wird Konkurrent
Im konkreten Fall verschwieg der Ver-
Kiufer gegenuber dem (branchenfremden)

Gerade bei Unternehmenstransaktionen
sollte sich der Verkéufer daher durch eine
dem Verkaufsprozess vorgelagerte Uber-
priffung der wirtschaftlichen und recht-
lichen Situation des Unternehmens (ven-
dor due diligence) absichern. Dabei kann er
Klarheit iiber die Umstéinde schaffen, wel-
che er einem Kaufer jedenfalls mitteilen
muss, und diesen dann gezielt informieren.

eben dem Kaufpreis stellt die Ver-
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einhergehenden Risiken das beherrschen-

mens in der unmittelbaren Nihe des Ge-
lbst einen Ou

de Thema jedes U
ges dar. Um sich ein Bild von der Lage des
Unternehmens zu machen, unterzieht ein
Kéufer das Kaufobjekt daher in aller Regel
zunichst einer Due-Diligence-Priifung. Da-
bei ist er auf die Mithilfe des Verkiufers an-
gewiesen: Nur wenn der Verkufer umfas-
sond Informationen offenlegt, kann der
Kaufer die mit dem Unternchmenskauf ver-
bundenen Risiken beurteilen und entschei-

net hatte. Dariiber hinaus wies der Verkéu-
fer auch seine Mitarbeiter an, diesen Um-
stand dem Kiufer nicht zur Kenntnis zu
bringen. Das Verschweigen dieses - nach
Beginn der Vertragsverhandlungen aber
vor Abschluss des Vertrages eingetretenen
- Umstandes wurde vom OGH als listige Ir-
rofiihrung der Kufers angesehen und der
zugrunde liegende Unternehmenskaufver-

den, welche erzu
deren Absicherung fordern will.
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trag Bei Kenntnis der mit der
Konkurrenzsituation einhergehenden Um-
hitte der Kéufer den Vertrag

Partei ihre Interessen selbst zu wahren hat
und einen Informationsvorsprung gegen-
iiber der anderen Partei durch Offenlegung
kanfpmlsreleva.ntsx Infurmatmnen mch(

niemals abgeschlossen.

Aus dieser und vergleichbaren Entschoi-
dungen ergeben sich erhebliche Risiken fiir
jeden Verkiufor, wenngleich dor OGH sei-

muss (C p
‘Auch die Rechtsprochung hat die Anwen-
dung dieses Grundsatzes in den letaten Jah-

e Urteile bisher jeweils
auf die besonderen Umstinde des Einzel-
falles stiitzte.

Legt der Karten nicht offen
auf den Tisch, hat er zwar die Chance auf
einen hoheren Pot, muss dafiir allerdings
das Risiko tragen, den Kaufvertrag nach-
tréglich riickabzuwickeln und Schaden-
ersatz leisten zu miissen.
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