18 RECHTSPANORAMA

+4++

Zweitmeinung im
Steuerrecht
zunehmend gefragt

Beratung. Steuerberater orten Trend zur ,,Second
Opinion®, auch Anwalte sehen sich dazu berufen.

VON BENEDIKT KOMMENDA

[WEN] In der Steuerberatung
wichst die Nachfrage nach Zweit-
meinungen: Wie im medizinischen
Bereich vor kritischen Eingriffen
bekannt und bewihrt, holen zu-
nehmend auch Steuerberater in
besonders heiklen Féllen gerne
eine ,Second Opinion“ ein, um
ihre Einschatzung der steuerrecht-
lichen Lage oder ihre Handhabung
der Rechnungslegung kritisch zu
hinterfragen. Diesen Trend ver-
spiiren auch Anwaltskanzleien, die
im Steuerrecht ein attraktives Be-
tatigungsfeld sehen.

»Gehort zum guten Ton“
»Es gibt im Steuer- und Rechnungs-
legungsrecht eine Vielzahl von Si-
tuationen, in denen es nicht eine
eindeutige Antwort gibt“, sagt An-
walt Christian Wimpissinger, Part-
ner bei Binder Grosswang in Wien.
Ein eigenes Steuerteam steht dort
auch fiir Second Opinions bereit.
,Das ist in Osterreich im Gegensatz
zu den USA, Grofdbritannien oder
Deutschland noch Neuland, aber
v. a. die professionellen Steuerbera-
ter haben wenig Beriihrungsangste
und scheuen sich nicht, Klienten
die Einholung einer zweiten Mei-
nung auch aktiv vorzuschlagen®,
ergdnzt Andreas Hable, ebenfalls
Partner bei Binder Grosswang, im
Gespréch mit der ,Presse”. ,In be-
sonders heiklen Situationen gehort
das zum guten Ton, zur Sorgfalt.

Im Steuerrecht kann vor allem
die finanzielle Dimension des Risi-
kos einer Fehleinschdtzung den
Ausschlag geben, eine Zweitmei-
nung einzuholen. ,Es miissen je-
denfalls mehr als ein paar tausend
Euro auf dem Spiel stehen®, so Ha-
ble; bei der Rechnungslegung ist
zu bedenken, dass jede Entschei-
dung Langzeitwirkungen iiber Jah-
re nach sich ziehen kann.

Als Anwilte sehen sich Hable
und Wimpissinger - Dritter im
Bunde ist der auch an der Univer-

sitdt Salzburg lehrende Christoph
Urtz - fiir besonders geeignet:
Steuerberater brauchen nicht zu
fiirchten, es wiirde ihnen ein lau-
fend von ihnen betreuter Mandant
auf Dauer abgeworben. ,Wir wis-
sen gar nicht, ob wir mit dem Man-
danten jemals wieder zu tun ha-
ben werden*, sagt Hable.

Doch auch Steuerberater un-
tereinander haben keine Scheu,
Zweitmeinungen einzuholen. ,Vor
allem auch kleinere Kanzleien
kommen zu uns, um auf unser Spe-
zialwissen zuriickzugreifen“, sagt
etwa Bernhard Grohs, Managing
Partner bei Deloitte Osterreich. Fiir
Grohs gibt es typische Situationen,
in denen eine Second Opinion be-
sonders interessant ist: ,Zum Bei-
spiel in allen Féllen, in denen be-
reits ein streitiges Betriebsprii-
fungsverfahren lduft. Groéhs hat
dazu passend die Spezialistengrup-
pe ,Tax Litigation“ aufgebaut. In-
haltlich gehe es oft um Steuerfra-
gen bei Transaktionen, um Ver-
rechnungspreise, Umgriindungen
oder internationale Sachverhalte.

Interne Qualitétssicherung

Und wen fragen die ,Big Four”, die
groflen Priifungsgesellschaften
(neben Deloitte sind das Pricewa-
terhouseCoopers, Ernst & Young
und KPMG), selbst? ,, Im Sinne der
Qualitdtssicherung  haben  wir
schon lange interne Prozesse in-
stalliert, die insbesondere bei
komplexeren Engagements eine
sogenannte ,Second Partner Re-
view' zwingend vorsehen®, formu-
liert Helmut Maukner, Managing
Partner bei Ernst & Young in Wien.
Die Einholung einer externen Sec-
ond Opinion sei dort nicht stan-
dardméfiig vorgesehen.

Aber auch Maukner bestitigt:
»Marktseitig sehen wir durchaus
eine Zunahme von Second-Opi-
nion-Anfragen, die an uns heran-
getragen werden, insbesondere
von internationalen Konzernen
und bei komplexen Spezialfragen.“



